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即時發佈 2023年 8月 25日

中裕能源宣佈二零二三年中期業績

核心業務“雙輪驅動” 穩健發展未來可期

財務及營運摘要：

 營業額為 70.2億港元，同比增長 6.1%；

 本公司擁有人應占溢利 2.36億港元，同比增長 10.2%

 天然氣銷售量 14.9億立方米，同比增長 5.7%；

 綜合能源銷售量為 5.8億千瓦時，同比增長 1,906.9%。

(2023年 8月 25日，香港)中裕能源控股有限公司(｢中裕能源｣或｢公司｣)董事會欣

然宣佈公司及其附屬公司(統稱｢集團｣)截至二零二三年六月三十日止六個月(｢回

顧期｣)之中期業績｡

二零二三年上半年，全球經濟及政治局勢仍舊複雜多變，疫情後的市場環境及經

濟表現依舊存在較大不確定性。在全國宏觀經濟恢復基礎尚不牢固，修復速度不

及預期的情況下，中裕集團遵循｢雙輪驅動，協同發展｣戰略，多措並舉，通過精

細化管理破局突圍，為實現全年經營目標打下了堅實基礎。於回顧期內，集團實
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現天然氣總銷售量 14.9億立方米，同比增長 5.7%；綜合能源銷售量 582百萬千

瓦時，同比增長 1906.9%｡

截至二零二三年六月三十日止六個月，集團錄得營業額約 70.2億港元，同比增

長 6.1%；毛利約為 12.3億港元，同比增長 4.2%；公司擁有人應佔溢利為 2.4

億港元（不計外匯匯兌損益為 4.8億港元），同比增長 10.2%｡每股基本盈利 8.3

港仙，同比提升 10.5個百分點。

深耕精細化運營 燃氣業務穩健發展

上半年，隨著疫情影響逐漸消除，國內天然氣市場需求恢復較快增長，供需相對

寬鬆。集團緊抓天然氣市場需求復甦機遇，在市場開發策略方面，針對小微商業

和存量市場，深耕細作並緊貼客戶需求，創新營銷模式，探索出保持業績增長的

新方法，為上半年的業績增長做出了重大貢獻。同時，集團持續優化氣源結構以

降低採購成本，進一步提高經營效益。

於回顧期內，集團銷售燃氣實現銷售額為 57.0億港元，同比增長 0.7%；已接駁

管道燃氣用戶總數達 487萬戶，當期新增住宅用戶 18.7萬戶、新增工業用戶 185

戶、新增商業用戶 1,051戶，其中工商業用戶接駁增速大幅增長，較去年上半年

提升 22%｡增值業務方面，集團通過多元化的營銷方式，積極推廣自有廚電品牌

“中裕鳳凰”，同時推出若干子品牌，有效打入已有特許經營區域外市場。上半

年，中裕集團增值業務板塊整體實現銷售額 1.8億港元，同比增長 30.0%。能源

貿易業務方面，由於目前國內天然氣進口成本處於相對高位，與國際 LNG現貨

價格顯著下行的趨勢有所偏差，因此集團繼續優化上游氣源結構，靈活應對市場



3

變化。當期集團管道燃氣及 LNG貿易量同比增長 45.1%至 3.3億立方米，其中

加氣站業務營業額同比增長 3.7%，錄得 1.2億港元。

發力綠色低碳轉型 智慧能源業務成效顯著

在燃氣業務穩健發展的基礎上，集團順應綠色、低碳轉型發展大勢，持續探索智

慧能源業務，實現城鎮燃氣與智慧能源的高效協同。於回顧期內，集團立足現有

資源優勢，深挖客戶用能需求，深入開展用戶畫像工作。依託集團對智慧能源市

場的深度探索，上半年業績實現了質的突破，該板塊當期收入大幅增長至 3.5

億港元，同比增長 1,776.2%，占總收入的 4.9%（去年同期為 0.3%）；綜合能源

銷量大漲 1,906.9%，至 582百萬千瓦時；累計已投運項目 120個，較年初增長

22個。目前，集團已投運的工業供能、增量配電、鍋爐託管等項目運行穩定；

在建中的工商業光伏、生物質蒸汽等項目有序實施；戶用光伏業務探索取得了突

破性進展；氫能、儲能等業務也從探索階段轉入落地實施階段。

以 ESG驅動管理升級 不斷提升市場競爭力

在「雙碳」目標和能源革命大背景下，ESG已經成為企業特別是能源企業實現

可持續發展的重要指引。作為國內領先的城鎮燃氣及綜合能源運營服務商，集團

積極踐行綠色發展理念，從實踐上主動探索低碳路徑，以轉型的誠意和決心踐行

ESG理念。

燃氣業務安全運營方面，集團深知守住安全紅線亦是守住企業的生命線。於回顧

期內，集團持續提升風險管控和隱患排查力度，全面完成了技術指導、應急支援

演練、老舊管網改造等多項工作，提升全集團的安全管理經驗。
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在綠色金融方面，集團於今年六月份成功籌組 4億美元（等值）的境外綠色銀團

貸款並完成首筆提款。根據計劃，該綠色貸款將用於集團現有債務的再融資，為

日常運營提供流動資金，以及繼續發展智慧能源項目。值得一提的是，此次銀團

貸款成功獲得香港品質保證局（HKQAA）綠色認證，反映了資本市場對公司綠

色可持續發展的認可。

展望

未來，集團將一如既往的堅守燃氣運營安全原則，對政策調整和市場形勢保持敏

銳嗅覺，確保項目運營持續、穩健。集團也將根據實際情況及時調整氣源政策，

積極部署冬季保供，開展儲氣庫利用等工作。能源貿易方面，集團將加強資源調

劑能力建設，增強供給彈性，提升資源靈活配置能力，提高供需匹配度，精准實

現氣源保障及規模貿易。增值業務方面，集團將結合國內經濟復蘇情況，加強互

聯網媒體賦能，創新銷售模式，提高產品銷量，並在同行業中尋找戰略合作夥伴，

結合自身成功品牌孵化經驗，擴大代理商團隊，互利共贏，挖掘全國市場銷售潛

力，樹立專業、優質品牌口碑。

智慧能源方面，下半年，集團將繼續依託現有工商業客戶資源，探索客戶用能特

徵和做好使用者引導，提高從城燃用戶到智慧能源用戶的轉化效率。集團將進一

步深化城燃板塊與智慧能源板塊間的互相協作，合力推動工業節能改造業務，共

同開發優質的分散式光伏項目，做好業務延伸。集團也將積極探索用戶側儲能項

目，緊抓儲能行業發展機遇，發掘儲能項目應用場景，探索相關業務合作。

未來，集團將延續可持續金融發展勢頭，結合外部環境及自身發展情況，積極探

索綠色金融合作，優化 ESG信息披露，為投資者提供更暢通的信息交流渠道，
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促進集團可持續發展。

總體而言，面對市場環境可能出現的諸多不確定性，集團將密切關注市場導向，

及時做出戰略預判，做好氣源優化、市場開發、價格管理、精英團隊培養、企業

數字化轉型等工作，緊抓機遇，有序擴大業務規模，提升經營效益，確保集團在

市場認可度與行業競爭力方面持續提升。

-完-

關於中裕能源控股有限公司

中裕能源控股有限公司及其附屬公司（統稱「集團」或「中裕能源」）在中國多

個城市提供專業燃氣及綜合能源服務。集團的兩大業務板塊，即城鎮燃氣及智慧

能源，分別佔集團二零二三年上半年營業額的 95.1%及 4.9%。截至 2023年 6

月 30日，集團的城市燃氣特許經營權業務已遍佈河南、山東、河北、江蘇、安

徽、黑龍江、吉林、福建、浙江、內蒙古及江西 11個省份。

本新聞稿由皓天財經集團控股有限公司代表中裕能源控股有限公司發佈｡

詳情垂詢：

皓天財經集團有限公司

Ada Di & Angie Li & Daphne Pang

電話：(852) 3977 1838 / (852) 6150 8598/（852）9653 6911

電郵：po@wsfg.hk


